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Bac Pro Métiers du Commerce et de la Vente - Option A

Diplome enregistre au RNCP - niveau 4. N° 38399 valide jusqu'au 31/12/2028 - Bac / niv 4

Deviens un pro du commerce et de la relation client !

ae reus&}e@
Le Bac Pro Métiers du Commerce et de la Vente est fait pour toi si tu aimes le contact N o\&
humain, conseiller, écouter et accompagner les clients. 93.55%
Tout au long de la formation, tu apprendras & accueillir, informer et conseiller la clientele, 3
réaliser des ventes, a fidéliser les clients, et a developper une relation de confiance durable.
Tu seras aussi forme & gérer et animer un espace commercial, mettre en valeur les produits, © @1 At
suivre les stocks, organiser des actions commerciales et utiliser les outils numeériques pour la i&(\ 1\0
vente a distance. $ A <
Grace a ces competences complétes, tu deviendras un veéritable acteur du développement = 83.33% %

commercial, prét a évoluer dans de nombreux secteurs.

Deviens:

Vendeur-conseil, conseiller commercial, employé de commerce, employé de drive...

Poursuites possibles vers les BAC+2 : BT'S Management Commercial
Opérationnel - Titre pro Gestionnaire d’'Unité Commerciale, BTS
Négociation et Digitalisation de la Relation Client.

Modalités pratiques ﬂ@ﬂz Rythme
,‘ =7 2 jours par semaine en cours + ateliers professionnels
CE; 36 mois (3 ans) ou 24 (2 ans)

Pré-requis

Prochaine rentrée : Septembre 2026 - Titulaires du Brevet des colleges ou d'un dipléme de niveau 3
en commerce.
: - Possibilité d'intégrer en 1ére apres une seconde validée.
@:} Amiens - Candidature a partir de 15 ans pour les jeunes ayant accompli la

scolarité complete de la classe de 3eme.
Interfor veille a I'accompagnement et I'accessibilité de nos formations aux personnes en difficultés et situations de handicap.

Atouts de la formation

- Certification PIX: Préparation et validation de la certification portant surles compétences numériques.

- Formation SST : Préparation et passage du SST (Sauveteur et Secouriste du travail), inclus dans ta formation.

- Enseignements concrets : mises en situation, jeux de role, études de cas d'entreprises, visites d'entreprises,
rencontres avec des professionnels.

- Temps pédagogiques : suivi du référentiel Education Nationale, 50% de matieres professionnelles, 50% de matieres
générales.

- Parcours en 2 ans possible : Pour les candidats ayant déja validés une classe de seconde.

- Toute I'équipe t'accompagne tout au long de parcours, de ta candidature a 'insertion professionnelle - en route
vers la réussite !

Retrouve la fiche compléte et toutes les modalités sur interfor fr Mise & jour16/12/2025



Matieres professionnelles : 45% du temps
pédagogique

Bloc 1: Conseiller et vendre

Bloc 2 Suivre les ventes

Bloc 3 : Fidéliser la clientele et développer la relation client
Bloc4: Animer et gérer I'espace commercial

Reéalisation d'un projet professionnel

Contribuer au
Suivi des ventes

Accueillir, conseiller
etvendre des produits
et des services.

Mon expérience a Interfor a été
_ . excellente!
Jetiens a remercier les formateurs
~etaccompagnateurs de
l'etablissement pour le soutien que
ce Soit er Cours ou en entreprise.
C'est un etablissement benefique
_ pourseprendre enmains,
s'instruire, evoluer, grandir et avoir
de l'experience professionnelle.
Je recommande fortement
INTERFOR!

Matieres générales : 55% du temps pédagogique

Mathematiques générales, commerciales et financiéeres
Francais

Histoire géographie - Enseignement moral et civique
Anglais : Certification selon niveau

Espagnol

Arts appliqués et cultures artistiques

Education physique et sportive

Economie-Droit

Prévention-Santé-Environnement

Epreuve facultative de mobilité

Participer : Iz
fidélisation de la clientéle
et au développement de

la relation client.

Participer s I'animation
et ala gestion d'une unité
commerciale.

Jaicommence parun CAP
commerce suivid'un
baccalaureat professionnel en
commerce egalement. 5 belles
annees consecutives et
diplomee.

Prét.e a te lancer dans |'aventure ?
Ta candidature : max-interfor.fr

Des questions ?

W\

Pose-les par SMS au 07 57 91 30 97 ou par message sur @alternance_amiens @interfor

iInterfor

0322820070 - alternance@interfor-sia.com - www.interfor.fr



